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Accell Group doet overname in Turkije inclusief 50%deelneming in

Italié
Winstverwachting gehandhaafd

Heerenveen, 16 november 2010 - Accell Group N.V. rakt bekend dat overeenstemming is bereikt
over de acquisitie van alle uitstaande aandelen iBianchi Bisiklet A.S. (Turkije), inclusief haar
50% deelneming in de bekende Italiaanse onderneming &la. Met de overname verwerft Accell
Group een sterke positie in Turkije en ltalié, twee aantrekkelijke markten voor fietsen,
fietsonderdelen- en accessoires. Accell Group fingiert de overname uit bestaande
kredietfaciliteiten. De acquisitie zal per 2011 bijragen aan de winst per aandeel.

René Takens, CEO van Accell Group?Met deze overname verwerven we in één keer eeh opitie

in twee belangrijke afzetmarkten die bovendien ayzegrafische spreiding en groeipotentie verder
verbeteren. Turkije heeft een snelgroeiende ecan@mnitoenemend gebruik en verkoop van fietsen.
Italié is van oudsher een sterk en klassiek fiatslaooral voor het recreatief gebruik. De laatigieen

zien we echter ook een toenemende vraag naarrfietser gebruik in de stad, waaronder elektrische
fietsen”

Bij Bianchi Bisiklet in Turkije werken gemiddeld rca 300 medewerkers. Ongeveer 40% van de
geproduceerde fietsen wordt verkocht in Turkije, aderige 60% wordt geéxporteerd naar Italié en
andere Europese landen. Bij Atala, dat gevestigd onza (Itali€) en waarvan de aandelen worden
gehouden door Bianchi Bisiklet en strategischeiaiéaise investeerders (50% elk), werken circa 30
medewerkers die zich voornamelijk richten op onpyewerkoop en logistiek. Atala is een
handelsonderneming die naast de verkoop van fiaieder het eigen merk Atala ook fietsen verkoopt
onder de merken Whistle, Carraro en Dei. De Itakaafietsen worden deels geproduceerd in de
productievestiging van Bianchi Bisiklet in Turkign deels ingekocht bij andere leveranciers. Zowel
Bianchi Bisiklet in Turkije als Atala in Italie, behikken over een sterk distributienetwerk van
onafhankelijke fietsdealers. Bianchi Bisiklet veokb ongeveer 250.000 fietsen en heeft een omzet van
ongeveer € 30 miljoen per jaar. Atala verkoopt mege 125.000 fietsen en heeft een jaaromzet van ca.
€ 31 miljoen, inclusief fietsonderdelen en —acciges@n fitness.

Atala (opgericht in 1921), Carraro (opgericht ire4pen Dei (opgericht in 1896) zijn klassieke halnse
merken met een rijke historie en traditie. Onder nerk Atala wordt een breed scala aan sportieve
fietsen voor het midden- en hogere segment verk@dntraro richt zich exclusief op het topsegmemt va
de ATB en racefietsen en onder het merk Dei woldealitiatief hoogwaardige klassieke stadsfietsen
verkocht. Atala verkoopt naast fietsen ook eenrefggsonderdelen en -accessoires lijn onder hek me
Byte. Daarnaast beschikt Atala onder eigen naamem#e fithesslijn gericht op thuisgebruik.

Bianchi Bisiklet heeft de licentie om op exclusidwasis onder het merk Bianchi fietsen te verkopen i
Turkije en is operationeel volledig onafhankelijlanv het Italiaanse Bianchi. Om verwarring met de
andere Bianchi fietsmerken in de wereld te voorkoma& de productievestiging in Turkije verder gaan
onder de naam Accell Bisiklet. Het management vandhi Bisiklet en het management van Atala
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zullen na de overname aanblijven. De bedrijvenerulhls werkmaatschappijen worden geintegreerd
binnen Accell Group om de synergievoordelen voogep te maximaliseren. Naar verwachting kan de
overname in de komende maanden worden afgerond.

Trading update
Accell Group maakt verder bekend de eerder uitgdspr verwachtingen te handhaven. Voor heel 2010
wordt een hogere omzet verwacht en een stijgingleamettowinst van 5-10% ten opzichte van 2009.

René Takens “De omzet heeft zich tot en met oktober iets oneevdrwachte niveau ontwikkeld, maar
blijft stijgen. Bij de fietsonderdelen en —access®inam de omzet toe, maar de fietsenomzet lelifft i
achter bij de verwachtingen. De afzet van elektres@ietsen is zowel in de markt als bij Accell Grou
toegenomen, terwijl de totale verkoop van nieuwtsén in onze belangrijkste markten dit jaar ists i
afgenomen. Naast de algemene economische ontwigelihebben de weersomstandigheden in 2010
hierbij zeker een rol gespeeld. Ook neemt de bleegidvan dealers om zelf voorraad op te bouwen nog
steeds af, omdat ze uitgaan van goede beschikbdaliiede leveranciers. De in september 2010
gepresenteerde nieuwe fietscollecties voor 20Xl dojpr de dealers overwegend goed ontvangen. Bij
fitness zijn de eigen kantoren in het Verenigd Kk en Duitsland gesloten. De verkoop is
overgedragen aan derden-distributeurs. De resufiai@n het fithnesssegment zijn sterk verbéterd.

Was er eerder in het jaar al een negatieve inwaedle weersomstandigheden, ook in de zomer ikespra
geweest van slecht weer voor de fietsenverkoopddg was bij een aantal Accell Group bedrijven een
hogere voorraad aanwezig per seizoenseinde. D& thtating om deze voorraden te verkopen is
daardoor hoger. In de laatste maanden zijn detielggs kosten (inbound logistics) gestegen. Verder i
onder invloed van een zeer grillig verloop van telloersen bij de seizoensovergang en concurrentie,
gebleken dat de verschillende kostenstijgingen (@aer ook logistieke kosten) niet volledig kunnen
worden doorberekend. Door deze factoren is er inlagéste maanden enige druk ontstaan op de
operationele marge.

De middellange tot lange termijn vooruitzichtenuan positief. Er is een structurele goede vraagy na
fietsen voor mobiliteit, gezondheid en actieve spdiet name zal dit de omzet van elektrische fietse
sportieve fietsen in het hogere segment blijvenudgren.

Onder invloed van een iets lager dan verwachte brameenige druk op de brutomarge zal het
operationele resultaat lager uitkomen dan verwdabar gemiddeld minder gebruik van bankkrediet en
lagere rentetarieven zijn de rentelasten lager. rDm@doen van een aantal belastingfaciliteiten
(waaronder de Nederlandse innovatiebox) en deipesiteffecten van de in 2009 effectief geworden
juridische herstructurering van de Duitse activéeiwordt een flink lagere belastinglast verwacht.

Op basis van bovenstaande effecten wordt een hog&tet en een stijging van de nettowinst van 5-10%
ten opzichte van 2009 verwacht, onvoorziene omgghrden voorbehouden.

Met in achtneming van de normale effecten die wetbf@ouden met het verloop van de seizoensmatige
verkopen, zijn er in de afgelopen periode tot eh okéober geen significante wijzigingen opgetreden
de financiéle positie van Accell Group.



QOE ANp %,

ACCELL GROUP

Profiel Accell Group

Accell Group richt zich internationaal op de middem hogere segmenten van de markt voor fietsen,
fietsonderdelen & accessoires en fithessapparaaigroep is in Europa marktleider op de fietseinar
Kwaliteit, innovatie en herkenbare toegevoegde daazijn sleutelbegrippen in de marktbenadering.
Naar de consument wordt dit vertaald met een begedterk merkenportfolio, een samenstelling van
internationale topmerken en nationaal bekende merkeelal met een lange traditie. Accell Group
opereert dicht op de markt: de verkoop vindt, medeerband met de hoge toegevoegde waarde en de
vele innovaties, voornamelijk plaats via gespes@ide vakhandel.

De bekendste merken van Accell Group zijn BataBrgmshey, Ghost, Hai Bike, Hercules, Koga,
Lapierre, Loekie, Redline, Sparta, Staiger, Tuntutinora en XLC. Accell Group heeft
productievestigingen in Nederland, Duitsland, FragkkHongarije en Belgié. De aandelen Accell Group
worden verhandeld op de officiéle markt van NYSEdBext te Amsterdam en zijn opgenomen in de
Amsterdam Small Cap Index (AScX).

De omzet bedroeg in 2009 € 572,6 miljoen (20083& ® miljoen) en de nettowinst € 32,7 miljoen (2008
€ 28,6 miljoen). De omzet is als volgt verdeeldrogte kernmarkten: Nederland (41% van de omzet),
Duitsland (25%) en Frankrijk (10%). Andere Europkselen, waaronder Belgié, Denemarken, Finland,
Oostenrijk, Spanje en de UK nemen 17% voor hunnieke De overige 7% van de omzet komt uit
landen buiten Europa, waaronder de Verenigde SeatéPanada.

Voor nadere informatie:

Accell Group N.V.

René Takens, voorzitter van de Raad van BestuuDJCE  tel: (+31) (0)513-638701
Hielke Sybesma, lid Raad van Bestuur (CFO) te91) (0)513-638702
Website:.www.accell-group.com




