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Agenda

1. Profiel Accell Group N.V.

2. Producten van Accell Group N.V.
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Accell Group: drie productgroepen

• Productgroepen (omzet in 2007)
– Fietsen: € 345,9 miljoen
– Fietsonderdelen en –accessoires: € 85,0 miljoen
– Fitness: € 45,1 miljoen
– Totaal: € 476,1 miljoen

• In 2007 werden circa 943.000 fietsen verkocht

Gemiddelde consumentenprijs circa € 525

• In 2007 werden circa 113.000 fitnessapparaten verkocht

Gemiddelde consumentenprijs circa € 635
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Omzetverdeling per productgroep

Fietsen
72,6%

Onderdelen
17,9%

Fitness
9,5%

(x € mil jo en) 2006 2007 verschil

Fie tsen 311,3    345,9    11%
Onde rde len 74,9      85,0      14%
Fitness 45,6      45,1      -1%

431,7    476,1    10%

Omze t
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Waarom deze drie productgroepen?

• Bij goed weer buiten op de fiets, bij slecht weer binnen op het 
fitness apparaat

• Zowel fietsen als fitnessapparatuur zijn gepositioneerd in het 
midden en hoge segment

• Als nog geen nieuwe fiets wordt gekocht, koopt de consument 
fietsonderdelen en -accessoires om bestaande fiets te 
onderhouden en te verfraaien

• Dealer kan omzet verhogen door verkoop fietsonderdelen en    
-accessoires
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De cyclus van activiteiten van Accell 
Group

Verkoop aan 
consumenten

Verkoop aan
dealers 

Marketing

Sourcing/
productie

Ontwikkeling

Ontwerp

Markt
onderzoek

Midden en 
hoge 

segment


